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MERCADO AUTOMOVEL EM CRESCIMENTO:
AUMENTO DE 26,1% EM RELACAO A 2022

Neste inicio de 2024, a senda de crescimento mantém-se, com o mercado automovel a registar, em janeiro, um aumento de 7,9% em
comparagao com o periodo homélogo. Relativamente a 2022, os concessiondrios Caetano Auto e Caetano Baviera fecharam o ano
com vendas superiores a 30 e 40%, respetivamente

Osetor automovel registou uma recu-
peragao significativa, aproximando-
-se dos valores registados em 2019
(267.828 veiculos novos), o dltimo ano
antes da crise da Covid-19. O mercado
automovel em Portugal cresceu 26,1%
em 2023, face ao ano anterior, com mais
236.053 veiculos. Segundo a ACAP -
Associagao Automovel de Portugal, em
2023, “foram colocados em circulagao
236.053 novos veiculos, o que represen-
tou um aumento de 26,1% relativamente
a2022".

Até dezembro contabilizaram-se
199.623 matriculas de ligeiros de passa-
geiros, um ganho de 26,9% relativamente
ao periodo homologo, sendo que, “de
janeiro a dezembro de 2023, 51,9% dos
veiculos ligeiros de passageiros matri-
culados novos eram elétricos e hibridos”.

Quanto as marcas mais vendidas, a
Peugeot, a Renault e a Mercedes voltam
a ocupar o primeiro, segundo e terceiro
lugar, respetivamente. A surpresa do
mercado foi a Tesla, que surge na 8.2
posicao das dez marcas mais vendidas
em Portugal, depois de em 2022 néo ter

integrado o leque.

Vendas Caetano Auto
cresceram 30%

Em Santa Maria da Feira, a Caetano
Auto, concessiondrio de automoveis
Toyota, acompanhou o crescimento au-
tomovel a nivel nacional, registando um
volume de negécios superior a2022. “Em
2023, vendemos cerca de 300 viaturas
novas, 0 que representa um crescimen-
to de cerca de 30% em relagdo ao ano
transato, que ndo foi um ano exemplar
[devido ao conflito na Ucrania)”, divulga
o coordenador comercial Vitor Azevedo.
O Toyota C-HR e o Yaris Cross foram os
campedes de vendas, “por serem SUV's”.
“0 C-HR é um dos SUV mais vendidos do
mercado e embora ja estivesse em fim de
ciclo — o novo modelo saiu no final do ano
-, sempre foi um sucesso de vendas. Ja
o Yaris Cross é um modelo recente, por
isso muito procurado”, justifica.

A mobilidade elétrica vai continuar
a ser um tema em destaque no setor,
fazendo com que Vitor Azevedo se
mostre otimista quanto a 2024, ano em

que estimam “crescer face a 2023". Nao
obstante, alerta para a instabilidade do
setor. “O panorama atual do mercado
automovel é incerto, devido a crise que
se vive na Ucrania, a economia nacional,
aos fornecedores e a questdo do défice
de condutores no transporte [rodoviério
de mercadorias]. Comegamos a sentir
uma certa regularizagao, mas ha muita
incerteza”, partilha, antes de revelar que
ainda assim acredita no crescimento
de vendas da Caetano Auto face “aos
proximos langamentos da marca, assim
como a capacidade de entrega que tera
no corrente ano”.

2024: “um ano
de recuperacao cautelosa”

Face ao ano homélogo, 2023 foi prospe-
ro para a Caetano Baviera, concessionario
da BMW, que registou “um crescimento
de quase 50% no volume de vendas de
modelos BMW”. Em Portugal, sairam das
instalagdes da Caetano Baviera 13.963
modelos BMW. Para estes numeros,
muito contribuiu, mais uma vez, o modelo
que foi o mais comercializado do ano: o
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Série 1 (com 2.093 viaturas entregues). De
seguida, o elétrico i4 voltou a destacar-se
entre o portefélio da BMW e colocou-se na
segunda posigao dos modelos mais ven-
didos pela marca, com um total de 1.934
viaturas entregues. Destaque ainda para
0 segmento mais desportivo, com 2023
a ser novo ano de recorde paraa BMW M
em Portugal, com 201 veiculos vendidos,
“0 que corresponde a um crescimento
superior a 150%", de acordo com o diretor
geral da Caetano Baviera de Santa Maria
da Feira, Henrique Silva.

Segundo o préprio, “os estudos e ten-
déncias apontam para que 2024 seja mais
um ano de recuperagao cautelosa,com a
industria automével a sair dos riscos do
fornecimento de pegas, mas a entrar num
cendario macroeconémico mais imprevisi-
vel”. O diretor geral suporta-se nos dados
divulgados pela S&P Global Mobility, que
prevé que a venda de automaveis ligeiros
no mundo atinja 88,3 milhdes de unidades
este ano, o que representaria uma ligeira
subida, de 2,8%, em relagao as cerca de
86 milhdes de unidades vendidas em
2023. Porém, Henrique Silva lembra que

Pub.

O Stand Requinte Car € um negdcio de familia. Trabalhamos com os melhores eletricistas,
mecanicos e pintores. Pretendemos dar aos nossos clientes tudo o que estiver ao nosso alcance,
tendo como base a confianca e a satisfacdo dos nossos clientes.
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/ ’ Comércio de Automveis

NOSSOS SERVICOS
Stand de Vendas
Servicos de Oficina
Consultadoria Automovel
Intermediacao do Crédito

Megut,
Gomérc

RequinteCar Feira

R. Campo 10, 4520-536 Sanfins

912062031
912062030
requintecar@sapo.pt
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Gomércio, g A

Oficina RequinteCar

0502979
requintecar@sapo.pt
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R. da Pardala, 3880-720 Ovar

rcio de Automoveis

Requintecar Ovar
Rua da Murteira 2405
3885-102 Arada

RUA DA MURTEIRA N°2405 EM ARADA/OVAR E EM SANFINS NA ESTRADA NACIONAL 223 EM SANTA MARIA DA FEIRA.
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de 2022 para 2023, “o crescimento foi
bem maior: 8,9%”".

No entanto, as condigdes de mercado
atuais levantam duvidas. “A inflagéo su-
biu consideravelmente, assim como os
custos da energia, justificando em grande
parte o aumento expressivo do preco
dos automdveis novos. A degradacgao
do contexto econdmico tem levado tam-
bém a quebras nos indices de confianga
dos consumidores, o que pode afetar a
trajetéria da recuperagao’, justifica, pese
embora confie nas vendas dos veiculos
movidos a energia. Neste campo, a BMW
comegca atomar decisdes de peso. Em no-

vembro, a Fabrica de Motores da Baviera
— a principal do universo BMW - deixou
de produzir motores de combustao na
Baviera, ao fim de 60 anos de produgao.
“A BMW vai continuar a assegurar a sua
produgao de motores de combustao atra-
vés das suas fabricas no Reino Unido e na
Austria, porém, apesar disso, esta decisdo
e investimento é mais uma prova de que o
futuro na BMW e no Grupo BMW ird pas-
sar, incontornavelmente, pelo elétrico”.

Carros elétricos
a marcar o futuro automovel
Quanto ao ano corrente, 2024 trara

novas tendéncias emergentes no mer-
cado automovel, com a marca alema a
apostar em “mudangcas transformadoras
na conectividade, eletrificacdo e susten-
tabilidade”. Os veiculos elétricos estéo a
tomar conta do mercado automobilistico
e a BMW espera “continuar a assistir ao
crescimento das vendas de carros elé-
tricos”. “Outra das expectativas reside
no impulso da rede de carregamento
para veiculos eletrificados. Prevé-se que
este ano seja atingido o nimero de dois
milhdes de postos em todo o mundo e
neste seguimento devemos assistiraum
forte investimento nas infraestruturas de

www. StandPaulino.com

AUTOMOVEIS NOVOS,
USADOS COM GARANTIA
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Caetano
Auto

carregamento, especialmente nos postos
rapidos”, acrescenta Henrique Silva, ainda
que considere que a redugéo de incenti-
vos a aquisi¢do de veiculos eletrificados
possa ser dissuasora para quem esta a
equacionar fazer a transigédo de carro a
gasolina ou gaséleo para elétrico.

Por ultimo, a conectividade e eletrifica-
¢ao, a BMW junta a Inteligéncia Artificial
(IA), que esta a ser incorporada em
areas como “design, producgéo, cadeia de
abastecimento e controlo de qualidade,
navegacao, assisténcia a condugao, efi-
ciéncia e personalizagao das interagdes,
manutencgao preditiva e seguranga”.

ASSISTENCIA
SERVIGO PGS VENDA

Santa Maria da Feira: Avenida Fortunato Meneres, 29 4520-163 | 256 196 217 | comercial@standpaulino.com El .
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Stand Tinocar em S. Jodo de Ver Stand Tinocar em Vdalega
Rua do Areal n. 300 Rua da Columbofilia N°. 10 3880-548
Tel: 936100961 (chamada para a rede mével nacional) Tel: 939148777 (chamada para a rede mével nacional)

ROCHA
AUTOMOVEIS

IMAGEM CRIADA COM RECURSO A INTELIGENCIA ARTIFICIAL=—"
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Car7/.pt surgiu com o objetivo de ser reconhecido
como um ponto de venda Auto de referéncia, bem como
ser lider no mercado local, fazendo com que a concorréncia
nos tenha como fonte de inspiracdo.

A empresa deve de uma forma rentavel, com otimizagdo
de processos e de uma forma sustentada, tornar-se
uma referéncia do mercado automovel

NOSSAS INSTALACOES

Car7 - Santa Mariada Feira Car7 - Ovar

Rua 1° de Maio N° 5E, Estrada Nacional 109 - Lugar da Pardala,

4520-176 Santa Maria da Feira 3880-728 SGo Jodo de Ovar
925415920 (chamada para a rede mével nacional) 925415920 (chamada para a rede mével nacional)

geral@car’.pt geral@car?.pt

www.car/.pt
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OS ‘MEDICOS’ DOS AUTOMOVEIS

Ao comprar carro deve ter em conta os custos que tera ao longo dos anos na sua manutenc¢ao e ninguém melhor que um profissional
da mecanica para deixar alguns conselhos e falar da atualidade de um setor que esta em constante evolugao

Ha um ditado que diz que comprar um
carro é como ter um filho. Pode parecer
exagerada, mas é uma analogia que tra-
duz algo a ter em conta: num ou noutro
caso, os cuidados e 0os gastos vao ser
significativos e por um longo periodo.

Para um filho existe a medicina, para
um carro existe a mecanica. Diogo Silva é
mecanico ha varios anos, abragando pro-
fissionalmente uma arte que conheceu
em tenra idade e que desde cedo virou
paixao. Trabalhou por conta de outrem
e recentemente apostou em abrir a sua
prépria oficina, situada na fronteira entre
os concelhos de Santa Maria da Feira e
Ovar, mas precisamente entre as fregue-
sias de Mosteir6 e S. Vicente Pereira.

E um auténtico ‘médico’ de automéveis
e deixa conselhos aqueles que estao
prestes a comprarem o primeiro carro
da sua vida. “As pessoas devem ter em
atencao a utilidade que o carro vai ter e
devem comprar um que seja vantajoso
para o quotidiano e que possam manter,
tendo capacidade [econdémica] de o re-
parar em caso de avaria e de fazer uma
manutencdo periédica aconselhavel. E
como na saude, quanto mais a deslei-
xarmos, pior vai ficando e mais agravado
é o ‘conserto’. Existem plataformas que
ajudam as pessoas a optarem, através
das quais é possivel perceber se o carro

é acidentado ou consultar o histérico de
inspegdes. Também ha os sinais visuais,
a quilometragem ou o desgaste no volan-
te e nos pedais”, enumera o proprietario
da oficina Auto Latas.

Mas afinal, com que periodicidade
deve um condutor realizar check-ups ao
seu veiculo? Na opinido do profissional,
a cada seis meses. “Aconselho uma revi-
sdo anual ou de 15 em 15 mil quilémetros
— é uma opinido pessoal, porque as mar-
cas ddo margem para mais quilémetros,
mas acaba por criar desgaste prematuro
nos motores — e um check-up de meio
em meio ano. Obviamente, o condutor
acaba por conhecer o seu carro e caso
note um barulho anémalo, convém con-
sultar a sua oficina ou 0 seu mecénico
de confianga”.

E muito importante as pessoas terem
um mecanico de confianga, alguém em
guem possam confiar a manutengao do
seu carro e que “goste de acompanhar
a tecnologia”, aponta Diogo Silva, de 30
anos, que tem como premissa das suas
relagdes comerciais com os clientes
um aconselhamento para os melhores
produtos, para o cumprimento dos pla-
nos de revisao, até de forma preventiva,
evitando que o carro tenha avarias mais
graves futuramente e desgastes maio-
res, deixando sempre a decisdo para o

proprietario.

A constante evolugdo da profissdo de
mecanico obriga os profissionais do se-
tor a manterem-se constantemente atua-
lizados, através de cursos e formacgao
especializadas, para que dessa forma
consiga acompanhar a modernizagao.
“Temos de acompanhar a evolugao para
podermos dar assisténcia. E preciso os
mecanicos formarem-se, principalmente
aqueles que trabalham com multimar-
cas. Os veiculos ndo sao todos iguais e
a formacéao torna-se essencial”, opina.

Para Diogo Silva, encontrar uma sim-
biose entre formacgao e experiéncia tor-
na-se vital para o sucesso na profissao.
“E o que vai fazer um bom profissional,
é extremamente essencial. Procuro
formar-me constantemente e trocar
ideias. Uma formagdo nem sempre é
s6 aprender o conteldo, é o partilhar de
experiéncias com outros mecanicos. E
algo essencial e que acho que ha défice
na profissao, que é a partilha entre ofi-
cinas... da para todos, nao sdao muitas
e nas redondezas ha 20 ou 30 e estdo
todas cheias”.

Pela sua ja vasta experiéncia, apesar
de ainda ser um mecénico jovem, reforga
a sua opiniao sobre a transmissao de
conhecimento entre profissionais do
setor. “Todos os que procuram ser bons
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profissionais tém as suas oficinas reple-
tas e acho que devia haver mais partilha.
Muito pensam que ao nao partilharem
vado ser melhores que os outros... ndo
concordo, da para todos”, aponta.

A Auto Latas encontrava-se ‘munida’
de veiculos a serem reparados, alguns
que no proprio dia voltam para as maos
dos clientes, outros que tém de esperar
pela chegada de pegas. Tudo devido ao
denominado aftermarket, que considera
como “bom”, ainda que com algumas ex-
cegdes. “Temos pegas a tempo e horas,
mas ha pecas ‘cronicas’... as vezes, ha
carros que estdo trés meses a espera
de uma, porque ndo ha para entrega, a
marca nem sequer fornece, mas ja ha
formas de ‘contornar’, ja ha quem repare
esse tipo de situagdes. O problema é que
o cliente fica a espera muito tempo”.

“Os veiculos sao projetados para terem
mais ou menos dez anos de utilizagdo e
ao fim desse tempo, as marcas deixam
de fabricar pecas para os mesmos e
comega a ser problematico. Temos de
recorrer as sucatas para arranjar material
usado, para colocarmos esses carros na
estrada”, colmata.

Quanto ao servigo de entrega de pegas
feito por empresas das redondezas, opi-
na estar bem estruturado, com entregas
entre quatro a cinco vezes por dia.
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Quanto a questao ambiental, apesar
de os carros serem “feitos a pensar no
conforto do condutor”, também o séo
com o ambiente como preocupagao.
“Tudo o que é feito num automével é a
pensar na baixa poluigao”.

Esta preocupagédo alastra-se, natu-
ralmente, a organica de uma oficina,
que deve “cumprir com as normas de
seguranga ambiental”. “Um cliente até
pode preferir mudar o 6leo em casa para
ficar mais barato, mas vai colocar o éleo
usado onde? As oficinas tém de cumprir
requisitos e se o os carros sdo feitos
para poluirem menos, devemos poluir
menos também na sua manutengao”,
prossegue.

Quanto aos 6leos, séo recolhidos
de forma gratuita, “mas o resto nao”.
“Tudo o que sdo consumiveis, filtros,
correias, amortecedores e demais pegas,
temos de pagar para recolherem e nao
é tdo pouco quanto isso”’, diz, quanto a
obrigatoriedade de as oficinas darem
encaminhamento a este tipo de pegas,
para cumprirem as normas ambientais
exigidas por lei. “Se estamos a ajudar
o0 ambiente porque é que é tao caro?
Concordo com as regras e todos devem
cumpri-las, ndo estou é de acordo com
aquilo que se cobra a executa-las”.

Por fim, aconselha todos aqueles que
guerem seguir o ramo da mecanica a
formarem-se e a adquirirem o maior
conhecimento possivel, sobre uma
profissdo que “dd um sentimento de
felicidade enorme, mas que da muitas
dores de cabecga”.

A DS AUTO, marca do setor automovel, prepara a abertura de mais um stand, desta vez em Santa Maria de Lamas. Fundada em 2022 pelo
Grupo DECISOES E SOLUCOES, a marca conta atualmente com mais de 25 stands, abertos e em fase de abertura, um pouco por todo o pais, e
tem como objetivo chegar aos 100 stands até 2025.

Além de oferecer um servico de aconselhamento especializado na compra e venda de automoéveis, com foco em encontrar solucées que
satisfacam as necessidades e objetivos individuais de cada cliente, a DS AUTO também proporciona um servico de Intermediacdo de Crédito.
A DS AUTO Santa Maria de Lamas, pelo facto de integrar uma rede de comércio automovel, garante aos clientes acesso a um stock alargado
de viaturas e solucdes disponiveis a nivel nacional. A confianca transmitida pela marca é outro aspeto muito importante e valorizado.
Por estar integrada numa marca nacional , cada Stand da DS AUTO obedece a determinados padrées, requlamentos e critérios de trabalho
rigorosos que resultam num elevado nivel de qualidade na prestacao dos seus servicos.

Na DS AUTO Santa Maria de Lamas, os clientes podem encontrar um servico personalizado e exclusivo para atender as suas necessidades.

Rua Lagoinha, N.° 1508
FILIPE ROCHA JORGE SANTOS 4535-360 Sta Maria de Lamas

+351 918244548 ’ +351 916971049
filiperocha@dsauto.pt : jorgesantos@dsauto.pt smlamas@dsauto.pt | www.dsauto.pt
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COMPRAR CARRO:
OPCOES PARA VARIAS CARTEIRAS

No momento de comprar um carro, novo ou usado, sdo varias as op¢des de pagamento, mesmo para quem nao pretende ou nao o
consegue fazé-lo com capitais préprios. E necessario conhecer as modalidades para atentar quais as adequadas a cada perfil de cliente

Recorrer ao crédito é muitas vezes a
Unica forma de adquirir um veiculo,
novo ou usado, devido aos custos elevados
associados ao pagamento da totalidade da
compra, que impossibilitam a mesma atra-
vés de capitais proprios (ha também quem
prefira recorrer ao financiamento, mesmo
tendo disponivel a totalidade do seu custo
no momento da compra).

Existem varias alternativas, cada uma
com vantagens e desvantagens, para ad-
quirir financiamento para a compra de um
automovel, nomeadamente, além dos capi-
tais proprios, o crédito, que pode envolver
operacgdes de locacao financeira (leasing e
ALD - aluguer de longa duragéo), renting,
que nao é considerado um empréstimo,
ou até um crédito pessoal. Atendendo a
que o ideal é que a compra de automével
implique pagar o minimo possivel de juros e
conseguir pagar no menor tempo possivel,
antes de celebrar qualquer contrato deve
conhecer todas as opgoes disponiveis, en-
tre stands, concessionarios, instituicdes de
crédito, bancos ou locadoras, para chegar a
que melhor se adequa ao seu perfil.

Segundo o Banco de Portugal (BdP), “o
crédito automovel destina-se a aquisi¢éo

de automével ou de outros veiculos, novos
ou usados”, sendo “um contrato de crédito
em que o montante, o prazo e a modali-
dade de reembolso do empréstimo estao
definidos a partida”. Como referido, “pode
também envolver operagdes de locagao
financeira”.

Entre as diversas modalidades, existe o
crédito automovel com reserva de proprie-
dade, que “é um empréstimo para aquisigao
de automovel em que, para garantir o reem-
bolso do crédito até ao final do contrato,
se regista um direito sobre o automovel
(reserva de propriedade) na conservatéria
competente” ou o crédito automdvel sem
reserva de propriedade, que “é um em-
préstimo para aquisi¢cao de automoével em
que ndo ha lugar a reserva de propriedade
do carro. A instituicdo pode exigir outras
garantias, como uma fianga, por exemplo”.

Envolvendo locagéao financeira, tem a op-
¢do de leasing, que “é uma modalidade de
financiamento através da qual a instituicéo
de crédito (locadora) cede ao cliente (loca-
tario) a utilizagdo temporaria de um auto-
movel, em contrapartida do pagamento de
uma renda mensal. No final do contrato, o
cliente podera adquirir o automovel, se esti-

ver interessado, mediante o pagamento do
valor definido no contrato (valor residual)”,
ou o ALD, “uma modalidade em que a ins-
tituicdo de crédito cede temporariamente
a utilizagdo de um automével ao cliente,
mediante o pagamento de uma renda men-
sal. No momento da contratagéo, o cliente
compromete-se a comprar o automovel no
fim do aluguer”.

Pode ainda recorrer a um contrato de
renting (ou aluguer operacional de viaturas
- AQV), que, ainda segundo o BdP, “néo
é considerado um empréstimo, nem é
contratado por uma instituicdo de crédito.
“Corresponde ao aluguer de veiculos me-
diante o pagamento de umarendamensal e
tem geralmente associado um conjunto de

servigos (como, por exemplo, 0s servigos
de manutengao do carro ou de substituicao
de pneus)”, explica o BdP.

Finalmente, pode também recorrer aum
crédito pessoal para adquirir uma viatura,
nova ou usada, que se destina a “financiar
aaquisicdo de bens e servigos” e “em que o
montante, o prazo e a modalidade de reem-
bolso do empréstimo estéo [também] defi-
nidos a partida”. No entanto, geralmente, os
juros cobrados sao significativamente mais
elevados do que no crédito automaovel ou
leasing. Contudo, permite que os prazos de
pagamento possam ser também elevados,
reduzindo assim o valor da mensalidade
(mas, sublinhe-se, com um substancial
aumento do valor dos juros).
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Amantes do automobilismo? Muitos. Amantes dos automadveis classicos? Bastantes. Miguel Brito, um dos responsaveis pela criagao e
pelos anos de sucessiva atividade do Clube de Automaéveis Classicos da Feira, assegura um aumento dos aficionados, nomeadamente

em escalGes etarios mais jovens

V4
uma paixao dentro de uma paixao.

No mundo automdvel, sdo cada vez
mais os aficionados pelos carros clds-
sicos, que tém no Clube de Automdveis
Classicos da Feira (CACF) um grupo de
apaixonados pelos modelos vintage, que
despertam para si muitos olhares por
qualquer lugar por onde passam.

Miguel Brito esta na génese do CACF e
conta como tudo surgiu. “Sempre gostei
de classicos, desde muito novo, e quando
comecei a comprar 0s meus, comecei a
fazer alguns passeios e ralis de regula-
ridade. Certo dia, num desses passeios,
um amigo langou-me o desafio de fazer
um rali de regularidade na Feira e acei-
tei. Nasceu o CACF”, recorda, sobre um
clube que atualmente é federado, como
associado da Federagao Portuguesa de
Automobilismo e Karting (FPAK).

Um automovel é considerado classico
quando ultrapassa a barreira dos 25 anos
desde a sua concegao, fator aliado as “ca-
racteristicas técnicas que o tornam Unico
ou pertencente ao patrimonio historico
ou cultural”. Veiculos entre os 20 e os
25 anos sao considerados pré-classicos.

Ha tramites legais a cumprir caso pre-
tenda registar o seu carro como classico.
Varios sao os clubes de aficionados pelo
setor automoével que ‘aceitam’ viaturas
com mais de 20 anos, considerando-as
como classicas, porém para serem certifi-
cados terao de passar por uma inspecgao,
feita no Automével Clube de Portugal
(ACP) ou no Museu do Caramulo. Quan-
to ao tema, Miguel Brito opina que “os
clubes de automodveis podiam certificar
essas mesmas viaturas, como interesse
museologico e de valor para o pais, mas
oficialmente temos essas duas entidades
a passarem o dito certificado”.

Enaltece o facto de o CACF ser um
clube sem associados. “O que temos
sa0 amigos que tém um gosto comum.

O clube nasceu com o propésito de juntar
amigos a troco de nada. Pelo que sei, so-
mos o Unico clube que ndo tem sécios e
que ndo cobra quotas. Apenas queremos
gue 0s amigos aparegam aos passeios,
sem que se sintam obrigados ao paga-
mento de uma quota. E uma instituigéo
sem fins lucrativos, todos os anos as
participagdes vao aumentando, mesmo
em tempos dificeis, e tudo é gragas ao
empenho, dedicagdo e reconhecimento
de todos pelo nosso trabalho”, prossegue.

Apoios empresariais, como Cavalinho,
Mindol ou Portoflex, e institucionais,
como a Camara Municipal, sdo cruciais
para a realizagao das atividades promo-
vidas pelo CACF.

Segundo o amante de classicos, sente-
-se um aumento de aficionados nos even-
tos do clube, que justifica com a qualida-
de dos mesmos. “Temos prémios para
todos e as pessoas divertem-se imenso
aolongo do passeio Road Book. Além dis-
s0, 0 clube tem mais dois departamentos,
o Clube Porsche — Terras de Santa Maria
e o Departamento de Desportivos”, conta,
antes derevelar a criagdo do Departamen-
to de Motas, “que elevou a fasquia para
patamares mais exigentes”. “Crescemos
muito”, orgulha-se.

“Existem muito amantes de classicos
em Santa Maria da Feira e tenho notado
um crescente interesse nos jovens. Pena
que no Road Book a grande participagao
vem de outras zonas do pais e a nossa
terra, onde temos pecgas de colegao de
grande valor, é pouco representada”,
prossegue Miguel Brito, que aponta a
importancia de manter a originalidade de
um cldssico ao longo dos anos.

“Quanto falamos de manutengédo de um
classico, € muito importante manter a sua
originalidade, mesmo que por vezes seja
um pouco dispendiosa. Como se trata
de um cldéssico, tratamos essas viaturas

como ‘0s nossos meninos’ e damos todos
os ‘miminhos’ necessarios para que este-
jam sempre operacionais e originais”, diz.

Entdo, o proprietario de um carro clds-
sico “deve ter o cuidado de ter a viatura
numa zona seca, 0 que é uma grande
preocupagao”; deve proceder as manuten-
¢Oes de mecénica que sejam necessarias,
assim como ‘mimos’ de pintura.

Quanto a estética, Miguel Brito desven-
da que o CACF estabeleceu recentemente
uma parceria com uma empresa — R&D
Estofos Limpos — que trata dos carros
do clube, fazendo a aplicacdo da prote-
¢do ceramica nas pinturas. “Fazem tudo
aquilo que nés proprietarios gostamos,
desde limpeza ao pormenor do interior
ou do exterior”.

0O CACF tem ganho notoriedade com
a realizagédo do evento anual intitulado
Road Book, um passeio que atravessa
diversas terras e municipios, usualmente
com partida e chegada em Santa Maria
da Feira. Em 2024, sai para a estrada a
18.2 edigdo e a adesdo espera-se, uma
vez mais, grande. “Sempre que fizemos

0 passeio, a adesao tem sido cada vez
maior. A oferta é de qualidade e temos
todo o gosto em receber as pessoas.
Isso, por si s6, traz mais e mais pessoas
ao evento todos os anos”, conta.

Este ano, os inscritos “podem contar
com toda a dedicagdo e empenho” da
organizagdo, que promete “diverséo,
prémios, um excelente almogo e um
passeio bonito”.

Em tom de conclusdo, Miguel Brito
assegura que ter um cldssico “é como
ter um menino que cuidamos de forma
carinhosa”, aproveitando para agradecer
a elementos do clube como Telma Mata
(responsavel pelas Finangas), Patrick
Cunha, Jodo Guedes e Aida Brito (en-
carregues da coordenagdo dos eventos)
e ainda André Alves (do departamento
Porsche e super carros), sem os quais
“tudo era muito mais dificil”. E a todos
aqueles que institucionalmente, ou a
titulo individual, ajudam na promogé&o do
Clube de Automoveis Classicos da Feira,
cujo proximo Road Book realiza-se a 18
de maio.
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As nossas sugestoes

Audi A1 Sportback 1.0 TFsi Utra Design MINI One Auto BMW 116 i Advantage GPS
Abr. 2016 119 000 KM Gasolina Set. 2016 110 000 Km Gasolina Nov. 2018 179 000 Km Gasolina

——

Citroén C3 1.5 Blue Hdi Origins 102cv Citroén Céﬁéﬂn& E'ﬁi‘?fes‘g,ﬂfg Fiat 500 1.3 Mjet Lounge 95cv

Nov. 2021 53 000 Km Gasoleo Jun. 2018 189 000Km Gasoleo Jul. 2010 164 000 Km Gasoleo

] 2 5 o - | 7 ;
Ford Puma 1.0 EcoBoost Hybrid ST-Line Mercedes Benz = 250,%,3'6283‘5‘( Hyundai loniq 1.6 GDI PHEV Pack Plus
Nov. 2020 28000 Km Hibrido Gasolina out. 2009 267 000 Km Gaséleo out. 2021 38000km  Hibridg Plug-in

Kia Ceed SW 1.0 T-GDi Sport Mercedes Benz ~ CtA200/MG e Nissan Micra DIG-T 117 N-Sport
Nov. 2018 103 000 Km Gasolina Fev. 2018 130 000 Km Gasoleo Mai. 2019 25 000 Km Gasolina
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